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1、現在の会社・事業紹介



代表取締役・CEO 平野哲也

1990年、神奈川県横浜市出身。
2013年、早稲田大学政治経済学部卒業。高校まではテニスに没頭し、

受験時には偏差値40代から半年で偏差値を30以上一気に上げ、
受験の全国雑誌で丸々1ページ特集される。

在学中は130人規模の体育会系テニスサークルでキャプテンを務め、優勝に導
く。大学後半からはプロの実演販売士として2年間活動。

TOPの販売実績を記録。

その後株式会社ビジネスバンクグループ(起業家支援の会社)にて半年間

インターンを経験。同社インターン生として初めて事業部立ち上げ
を任され、編集長として学生向けのフリーマガジンを創刊し黒字化、10000部配
布を成し遂げる。同社にて『起業家スーパーカンファレンス2013summer』を主
催。東京ビッグサイトを貸し切り、渡邉美樹氏、茂木健一郎氏、堀江貴文氏等、

著名な方々と、学生1000人を集め、イベントを開催。

2014年2月14日に株式会社オンリーストーリーを設立。ONLY 
STORY、チラCEO等のサービスをリリースし、様々なコンテストで受賞を果たす。

自他共に認める、超仕事大好き人間。受験期の自分の成長曲線をそのま
ま継続していった場合、自分という存在が10万人に1人の逸材なのか、100万人
に1人か1000万人に1人か、どこのフィルタリングまでいけるのかを、ビジネスの
フィールドで検証したいという欲求が強い。

チームの説明



1991年10月アメリカ、ボストン生まれ。2015年3月法政大学人間環境学部
卒業。高校までは野球に没頭する日々を過ごす。

大学在学中は旅にはまり、日本一周と世界一周を経験。
20歳の時に休学し、189日間かけて１ヶ月１万円生活をしながら、

ヒッチハイクで日本一周を達成。その際ヒッチハイクで合計349台の車
に乗車。

大学4年時には、弾丸で世界一周の旅へ。インドのガンジス川へ飛び込み
お腹を壊したり、ぼったくりバーで一晩で２０万円を失ったり、
チリではバックパック紛失等を経験。

その後就活をせず、大学を卒業。
代表平野との出会いから、株式会社オンリーストーリーでインターンを開
始。半年間で80人の社長にインタビューを果たす。

営業では、打ち合わせした企業の6割から受注を獲得する。

平野の想いとオンリーストーリーのビジョンに強く共感し、
2015年11月、同社取締役COOに就任。

平野と共に『20代で上場』を基準線として掲げ、
Facebookで宣言し逃げ場をなくし、日夜仕事に明け暮れる。

チームの説明
取締役・COO 川角健太



中小企業支援の会社

会社概要



人 金 情報

大企業

中小・中堅企業

個人・零細企業

会社概要



私自身が、元々中小企業を経営する

父と叔父のもとで生まれ育った

父や叔父のような中小・中堅企業の力に

なりたいと純粋に思うようになっていった。

経緯経緯

背景



広報・認知

良い商品やサービス
をつくる

背景 幼いころに目の当たりに
した中小企業の現状

得意

苦手



中小企業のプラットフォーム
『ONLYSTORY』

事業内容

日本の様々な企業の
社長をサイトに掲載

クリックすると

それぞれの会社の
社長ストーリーが見れる



事業内容

作成した記事はFacebookページでも拡散！

掲載だけではなく
拡散まで行うことで、

記事を読んでもらえる！！



事業内容

日本初！記事や会社の情報をログインして

いつでも最新の状態に更新できる！

2016年
8月20日

リリース完了

記事内容はログインして
社長がいつでも編集可能。

画像の追加や文字の大きさ、色、
配置などシンプルにいじれるUI、UX

企業の登録情報もいつでも
更新、変更することが可能。

採用ニーズの強さや、企業の思想など
も登録可能。



インタビュー1 記事作成2

企業紹介4 サイト掲載、拡散3

7

無料で全て行う代わりに、毎回
次の掲載企業を紹介してもらう形式

事業内容 掲載までの流れと集客方法



掲載企業スポンサー紹介の時間
（15分〜20分）

収益化

社長に直接チラシを手渡し代行サービス
『チラCEO』

弊社

スポンサー企業

無料インタビュー



収益化

チラCEOの成長

社長にチラシ
を渡して説明
するだけ。

紹介し、興味を持っ
たらメールでつなげ
るところまで対応。

料金体系も3種類に
なり、社長の絞り込
み配布も可能に！

チラCEOのWEB版を

リリース。

手渡し以外のネットから
の集客も通して、本質的
にスポンサーを支援する

ことが可能に！

チラCEO
のWEB版



チラCEOのおかげで
取材をすればするほど
収益化ができる！

マーケティング

継続的に
取材ができる！

プラットフォームの
掲載社長を継続的に増やせる！

継続的に掲載企業を獲得できる仕組み！



総取材企業数も
順調に成長中

30社

月に30社以上の社長を

取材し掲載できる体制

実績

50

200

500

1年目 2年目 3年目

総取材企業数

国内TOPレベルの社長取材サービスに成長！



総掲載社数
500社突破！

実績



動中!!

実績・成長性

受賞実績
・横浜市有望ビジネスプラン選出

(一般枠は横浜で2社) 
・かながわビジネスオーディション2部門受賞
・横浜ビジネスグランプリ1部門受賞
・かわさき起業家オーデション2部門受賞
・STARTUP50選出

メディア実績
・【ラジオ】谷五郎のこころにきくラジオ：2016年11月
・【雑誌】日経トップリーダー：2016年7月
・【雑誌】ビジネスチャンス：2016年6月
・【雑誌】経済界：2016年5月
・【WEBメディア】Techable：2016年1月
・【雑誌】月間BOSS：2015年6月
・【テレビ】テレビ東京『生きるを伝える』：2014年12月

最近だと3ヶ月で
3紙に掲載！
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Facebook イイネ数

現在1万いいね
越え！

Facebookページのファン数もどんどん増加

実績・成長性



社会貢献性

『応援者やファンがどんどん増える』
のが何よりの強み！

中小企業の経営者等から、300件を
超える応援、喜びの声！

日本の企業の99%は
中小企業であり、

中小企業こそ日本の未
来！

オンリーストーリーに
掲載をしたら、問い
合わせがどんどん来
るようになった！

日本の未来に
希望を感じる
サイトです。

若者と中小企業
の架け橋だ！

事業の内容や経営方針を
捉えられ、視野と知見を
広げることができた。

これは今後の
就活生にとって
素晴らしいもの
になるはず！



28

社会貢献性

中には手紙や巻物をくださる社長までいるほど！

『日本で一番大切にしたい会社シリーズ著者』
坂本教授等、その他数々の上場企業社長等、

著名な方々がONLY STORYを応援！



仲間は全員20代！
『企業を取材したい』と現在月に10～15人の

若者が採用応募に来る。

取材を通して地域の中小企業と若者の接点
をつくっている。そこから実際に
雇用につながった例も！！

社会貢献性



2、今後の中長期展開



背景(中期展開)

BtoB中小・中堅社長の自社の商材を
決裁権のある人に知ってもらえない悩みを
中小企業の社長プラットフォームで解決する。

誰の、どんな課題を、どのように解決するのか

社長コミュ二ティ化、

購買の促進化を進める

（4期目以降）

掲載社長を
とにかく集める
（1・2・3期目）

今まで これから



商品やサービスの開発

500社取材する中で、最も多くの社長が抱えていた悩み
＝売り上げ、新規顧客開拓の悩み

広報・認知

問い合わせ・商談

背景(中期展開)

今までのONLY STORYは
ここまでで終わっていた。

知ってもらえても、

それが問い合わせや商談
に結びつかない・・・

→そんな課題を解決！

今まで

これから



背景(中期展開)



テレアポ SEO

メルアポ リスティング

飛び込みSNS広告

雑誌・新聞広告TVCM

背景(中期展開)

上記手法では、BtoB決裁者である
社長や役員に中々届かない。

しかも使い古されて効果が薄い。。

飲み会

BNI

ゴルフ

一方で、リアルだと直接行くのが面倒
だし、会える人の数も限られる。

営業マンを雇うと、お金がかかる。

しかも社長にアプローチできない。

分析する中で、集客での一番の課題は、BtoB企業の場合、
自社商材を決裁者に知ってもらえないことにあった！



自社のことを
知ってほしい

１、掲載・

ニーズ投稿
２、検索、
メッセージ

この会社面白
そうだな

3、商談・契約

中小企業のプラットフォーム
～ONLY STORY～の更なる進化！

ONLY STORY

プラットフォームに 『社長しかいない』 という安心感が一番の強み。

中期事業内容

知ってもらって終わりでなく、そこから先の商談、購入へ



メッセ
ージ

２、メッセージを送付

『社長の今のニーズがわかる！社長に直接提案できる』

＜ニーズ投稿・メッセージ送付機能＞

1、事前にニーズを投稿

営業マンが辞めてやばい。
誰か代わりになる人が

ほしい。

自社ホームページ経由で
の問い合わせがほしい。

営業マン

すぐに紹介できま
す。

ホームページ
つくれます。

中期事業内容

営業を、提案に変える！



ニーズ投稿機能

自社ニーズを投稿する
ことで、いつでも全社長
に通知が可能！

投稿された他社長のニーズは管理画面
から、いつでも一元化で確認可能！

ニーズを見てメッセージを送ることも、
その会社の記事を読むことも可能

自社ニーズは管理画面
から簡単に作成可能！



メッセージ機能

①記事下部やTOPページの
「社長とコンタクト」をクリック！

②クリックすると
ポップアップが表
示される。

そこから1クリック

で気軽にメッセー
ジ送付が可能。

企業の従業員規
模や、商材、設立
年数等も確認する
ことができる

③送られたメッセージは、
管理画面から返信可能。

送られたメッセージ
は、社長個人の
メールアドレスに
も通知される！



中期事業内容

ONLY STORYの機能の成長

掲載する

だけ

社長ログイン

・編集機能

社長ニーズ投稿・

社長メッセージ機能



日本版
AngelList

与信

全国規模の
社長交流会の開催

中小企業の
四季報

社長と求職者の
マッチングサービス

大企業と中小企業の
マッチング

将来的には、社長のネットワークとデータを生かして様々な
領域に横展開し、本質的な中小企業支援につなげる！！

長期の展開



ひ

中小企業を元気にする！

長期の展開


