
決裁者マッチング支援サービス

『チラCEO』ご案内資料
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決裁者マッチング一筋 10年



BtoB営業における課題
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BtoB営業では非決裁者と会っても、中々契約に繋がらない

＝　“決裁者”  に会えない



BtoB企業の営業課題を決裁者マッチングで解決
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マッチング方法
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恋愛マッチングアプリ 婚活パーティー

①プラットフォーム機能 ③イベント招待

３つのマッチング方法

弊社と直接繋がりがある決裁者との商談機会 を、
性質が異なる 3つの方法を通して実現。

お見合い仲介

②リファラル紹介
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恋愛マッチングに例えると・・・



マッチング方法①：プラットフォーム特徴【国内最大】
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国内最大規模の
決裁者マッチングプラットフォーム

『ONLY STORY』



マッチング方法①：プラットフォーム特徴【完全審査制】

審査申請数

10,000人以上

審査通過済

7,200人

審査通過率

約2/3
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1人1人と面談をして弊社独自の審査を通過した、
一定規模がある企業の決裁者のみを厳選して登録。

【審査項目例】
従業員規模：10名以上・役職：執行役員以上（従業員50名の場合は部長以上）・反社会的勢力ではない等

＊登録時期による審査項目の変動はございます。



マッチング方法①：プラットフォーム特徴【登録者】
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業種

従業員規模 地域

1位 関東地方　84％
2位 近畿地方　7％
3位 中部地方　4％
4位 九州地方　3％

関東地方を中心に
全国に展開中

役職

登録決裁者の属性

45％



マッチング方法①：プラットフォーム機能（１）
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今日のおすすめ機能

貴社が登録したペルソナ条件に沿って、

毎日5人（月間約 150名）、

おすすめの決裁者が表示されます。

その中から、

会いたい決裁者にリクエストを送り、

相手から承認されるとマッチングが成立し、

直接メッセージのやり取りを通して、

アポイント調整に進みます。

ー実際の検索画面ー



マッチング方法①：プラットフォーム機能（２）
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ダイレクトメッセージ機能

業種・従業員規模・ニーズ・役職等から、

狙いたい企業の決裁者を検索し、

会いたい決裁者に向けて、

毎週10名（最大月間約 40名）

メッセージが送れる機能です。

　

マッチング希望先へダイレクトに、

オファーを出すことが可能です。

ー実際の検索画面ー



マッチング方法①：プラットフォーム機能（３）
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掲示板機能

プラットフォームの登録者全体に向けて

毎月5回まで PR発信ができ、

興味をもった方から反応が来ます。

また、他登録者の投稿に対して、

コンタクトをとることも可能です。

（反応する側は無制限）

タイムリーな情報を基にした

マッチングを実現できます。

ー実際の検索画面ー



マッチング方法②：リファラル紹介
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③お引き合わせの許可が
出たらマッチング

①貴社が狙いたいターゲット一覧を
　弊社が出す

②そのターゲットリストに対して
弊社から貴社を文面で説明する
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マッチング方法②：リファラル紹介
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月間のアプローチ総数：約 100件

想定アポ率： 1～3％



マッチング方法③：イベント招待

弊社主催決裁者限定イベント 内でご紹介

オフライン・オンライン含め、

自社主催イベントを毎週開催中。

　

テーマや参加条件と合う会に

参加していただくことで、

マッチングを実現します。

＊オフライン開催時の食事代は、

　別途費用をいただきます。

　（チラCEO会員割引あり）
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マッチング方法③：イベント開催例   

大手・上場企業　 ×　ピッチイベント形式
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マッチング方法③：イベント開催例   

役職/売上規模　×　交流会形式
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マッチング方法③：イベント開催例   

著名経営者  / 経営課題テーマ　 ×　対話形式
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導入事例
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導入事例
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実績

・決裁者マッチング数 174件

・成約 19件

後藤ブランド株式会社

社長　後藤  晴伸様

業種：Webマーケティング

　　　経営コンサルティング

チラCEOでの成果

•パートナー企業を 5社開拓

•良いサービスとの出会い

　チラCEOでおつなぎした決裁者の

　新卒採用サービスを導入し初めての新卒採用に成功

チラCEO利用で

投資額の5倍以上の売り上げ獲得

他の事例はこちら

https://onlystory.co.jp/service/case/
https://onlystory.co.jp/service/case/
https://onlystory.co.jp/service/case/


導入事例
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実績

・決裁者マッチング数 229件

・成約 18件

チラCEOでの成果
•自身が商談に出て現場を知れた

　現場に出た結果、営業資料やオペレーションの

　改善点に気付けた

•良いサービスとの出会い

　チラCEOでおつなぎしたタレント起用サービスを

　契約しマーケティング効果が向上

オンラインイベントだけで10成約以上！

徹底した準備が成功の秘訣

株式会社シューマツワーカー

COO星 耀介様

業種：人材

他の事例はこちら

https://onlystory.co.jp/service/case/
https://onlystory.co.jp/service/case/
https://onlystory.co.jp/service/case/


導入事例
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☆導入にあたり不安に思ったこと
率直に、最低契約期間の長さが、懸念に思いました。
それで、効果が出なかったらどうしよう、、と契約するか非常に迷いました。

☆アポイントの質やプラットフォームの会員の質はどうですか？
違和感なく、経営者の方と繋がれているので、
たまにもちろん『ちょっと微妙かな。。』という方もいるのですが、
総じて全体としては、満足しています。
個人事業主や小さい会社とかも少ないので、
審査制というのが大きいなと思っています。

☆成果はどれだけでましたか？
チラCEOで、これまでに1000人以上の決裁者と商談し、
150件以上の成約になりました！

☆具体的に、どういう手法や導線で、そこまでの成果を出していましたか？
基本的には、地道にメッセージを送っていました。
文章のブラッシュアップやリストにもよりますが、
100件くらい送ると、 20％くらいは返信頂けているような感覚ですかね。

☆チラCEOをどんな方に勧めたいですか？
・BtoBのサービスで、ターゲットの条件が狭すぎない会社
・複数商材持っている会社
・経営者交流会は毎日行くのが大変だなという方
　などにおすすめです。

メッセージ機能を中心に、
3年間で1,000件の決裁者アポ、 150件の成約。

株式会社アッドラスト

執行役員　濵出春樹

業種：営業支援

他の事例はこちら

https://onlystory.co.jp/service/case/
https://onlystory.co.jp/service/case/
https://onlystory.co.jp/service/case/


商談70件、受注12件を実現し、過去に失注した企業への再提案も実施。
また、その場で導入いただかない場合でも、周りの経営者の方を紹介してもらえるケースや、

半年以上前に一度お話した方に、改めて導入したいと連絡をいただけるケースで ROIが3倍に。

導入事例

決裁者とのアポ獲得で
ROI＝3倍の受注を創出。
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資金調達後、いち早く成果を出しプロダクトを軌道に乗せるタイミングで導入した結果、
他のアウトバウンド施策やアポ獲得導線と比べて、受注数は 最大1.5倍、受注率は 3割も差が開いた月もあった。

また、プロダクトの見せ方や商談のフィードバック、
市況感など多くの情報を提示していただき PDCA検証が可能に。

導入事例
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導入後2ヶ月で6件の受注、
他導線と比較し 1.5倍の受注数の差。



有形商材ではないので、テレアポなどで多くの企業様にアプローチをする施策ではなく、
然るべき企業の 決裁者と濃いコミュニケーションが取れる手法 として導入し、

既存サービスに加え新サービスでの受注も実現。
また、アライアンス先や協業先、新サービスの壁打ちができ、

経営層100人規模の新たなネットワークも生まれた。

導入事例
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新規事業を決裁者に対し検証・改善し受注。
ROIは5倍以上に。



業種　人材紹介  
 従業員数　11∼30名  

導入事例
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チラCEOを活用して2年間で2700万円以

上の売上獲得。費用対効果５倍以上！



その他導入企業例
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料金プラン
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ご利用料金

※契約期間ごとに月額料金が変わります。
※どれだけアポイントや成約が生まれても、 追加料金は一切発生しません！
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プラン 6ヶ月プラン 1年プラン 2年プラン

料金

月額50万円
(税込)55万円

月額35万円
(税込)38.5万円

月額24万円
(税込)26.4万円

• 初期費用 30万円

• 合計450万円

• 初期費用 30万円

• 合計606万円

• 初期費用 30万円

• 合計330万円
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ご利用料金 ★8月お申込み企業特別キャンペーン＝半額！

※サービスリニューアルに伴う、特別価格でのご提案となります。
※約款記載の役務提供内容（次頁）以外は、
　別途費用を頂きます（都度見積）。
　例：専属 CS担当、定例 MTG、個別企業紹介、リスト作成など
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プラン 6ヶ月プラン 1年プラン 2年プラン

料金

月額50万円
(税込)55万円

月額35万円
(税込)38.5万円

月額24万円
(税込)26.4万円

• 初期費用 30万円

• 合計240万円

• 初期費用 30万円

• 合計318万円

• 初期費用 30万円

• 合計180万円
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月額25万円
（税込） 27.5万円

月額17.5万円
（税込） 19.25万円

月額12万円
（税込） 13.2万円

×
↓

×
↓

×
↓



役務提供内容
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プラン概要 6ヶ月プラン 1年プラン 2年プラン

プラットフォーム機

能

①今日のおすすめ5人/日 
②ダイレクトメッセージ 10人/週 

③掲示板投稿5件/月

リファラル紹介 〇

イベント招待 〇
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セット割引：弊社代表の平野が直接貴社の営業顧問に！
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【特徴、メリット】
・弊社代表平野が直接貴社の紹介をする役務が加わります（月 1～3件目安）。
・プラットフォームには載っていない経営者の紹介もできます。
・キックオフMTGも平野が直接対応します。
・通常：月額30万円→チラCEOと同時申し込み：月額 10万円(ライトプラン)。

サービス資料はこちら

 

https://drive.google.com/file/d/11dw9JGc2ISuaDc-5BAkgNpPWktubOORg/view?usp=sharing


アポイント獲得数＆単価シミュレーション A

32

＊アポイント獲得数＊
【導線①：プラットフォーム】
　・今日のおすすめ：ー
　・ダイレクトメッセージ：週 10通 × 4週 × アポ率8％＝3件

【導線②：リファラル紹介】
　・月100社のリストへ弊社から打診  × アポ率2％＝2件

【導線③】　
　・ー　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 　　　　計：月5件

＊アポイント獲得単価＊
　┗月間アポイント獲得数：月 5件
　┗月額費用： 17.5万円
　┗決裁者アポイント獲得単価： 3.5万円　＊相場の 1/2

＊上記は、各導線をご活用いただいた場合のシミュレーションです。
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アポイント獲得数＆単価シミュレーション B
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＊アポイント獲得数＊
【導線①：プラットフォーム】
　・今日のおすすめ：毎日 2通×20営業日×アポ率8%＝3件
　・ダイレクトメッセージ：週 10通 × 4週 × アポ率8％＝3件

【導線②：リファラル紹介】
　・月100社のリストへ弊社から打診  × アポ率2％＝2件

【導線③】
　・イベント参加1回/月 × アポ獲得2件＝2件　　　　　計：月10件

＊アポイント獲得単価＊
　┗月間アポイント獲得数：月 10件
　┗月額費用： 17.5万円
　┗決裁者アポイント獲得単価： 1.75万円　＊相場の 1/4

＊上記は、各導線をご活用いただいた場合のシミュレーションです。

©Onlystory,Inc



★紹介キャンペーン★最大月額費用無料で利用可能！
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＊チラCEO利用期間中に、友人の決裁者をご紹介いただくと、
　貴社に対して謝礼金をお支払いさせて頂きます。

＜謝礼金算出方法＞
　1アポイントにつき 2万円＋成約金額の 10%

＜アポイントのカウント条件＞
　・従業員数 10名以上の企業（必須条件）
　・執行役員以上の役職者（必須条件）
　・BtoBサービス（必須条件）
　・「チラ CEOに興味を持って頂きありがとうございます」
　　から始められる商談であること（必須条件）。
　・商材単価（平均受注金額、 LTV等）が100万円以上（理想条件）。

＜備考＞
　・月間の謝礼金額上限は、弊社サービスご利用金額までです。
　・チラ CEOご利用期間中のみ、謝礼金が発生します。
　　（＝チラ CEOご解約時点で謝礼金権利は消失します）
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導入時の流れ
（お申込み・支払いサイクルについて）
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ご利用開始までの流れ
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商談 1週間以内に
ご回答

クレジットカードの
ご登録

キックオフ
MTG

クラウドサイン上で契約締結

©Onlystory,Inc

稼働開始

商談日から 最短2週間以内に開始可能 です。



9月8月

支払いサイクル

7月

サービス
開始

初期費用
+

7.8月分

支払

初期費用
+

8月分

支払

9月分

支払

9月分

支払
10月分

支払

10月分

支払

支払いサイクル：分割支払い  / 支払い方法：クレジットカード  / 引き落とし日：稼働前月末

サービス開始の場合

当月

サービス
開始サービス開始の場合

翌月
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例：7月に商談実施の場合



１、チラCEO会員は、本サービスの利用の対価として、当社所定の月額の利用料 (以下「利用料」と記載します。 )を

　　支払うものとします。チラ CEO会員は利用料とは別途、次項に定める初回の利用料の支払時期と同時に、

　　初期費用を当社に支払うものとします。

２、本サービスは 原則前払 とします。当月利用開始の場合は、原則当月末に 2ヶ月分まとめてお支払いいただきます。

　　2020年8月役務提供開始の場合 :2020年7月31日までのお支払い

　　2020年8月14日にキックオフ、 2020年8月1日開始の場合 :2020年8月31日までに8月稼働分と 9月稼働分をお支払い

３、本サービス料金の支払方法は、 原則クレジットカード支払 となっております。なお、利用可能カードは、　 　

　　VISA/Master/AMEX/JCB/DINERSの5種類となります。

４、請求書によるお支払い (分割支払いを含みます。 )には原則対応しておりません。ご希望の場合は、

　　別途オプション料金 (月額3,300円(税込))が発生致します。

５、本契約期間途中での支払方法の変更はできないものとします。

６、支払いは、クレジットカード情報登録月の末日より支払いが開始されます。

　　なお、カード登録の手続きが 1ヶ月以上遅れた際は、アカウント・役務提供停止措置をとる場合がございます。

７、本サービスご契約後、万が一チラ CEO会員において事業撤退や倒産、

　　担当者の離職があった場合でも、当社への支払い義務は生じるものとします。

８、チラCEO会員による利用料の未入金が発生した場合は、当社は本サービスの提供を一時停止できるものとします。

注意事項（サービス約款より抜粋）
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お申込書 /約款はこちら

https://drive.google.com/file/d/1Ct5vNDs5MpBBK_yLVsXraePGIRDAdWz5/view?usp=sharing


セキュリティ体制・会社概要
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セキュリティ体制
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• 通信の暗号化 

• データの暗号化

• 脆弱性診断

• 信頼性の高いデータセンター 

• 最新のセキュリティパッチの

　   自動適応  

• Firewall 

•  アカウント停止機能

•  機械学習を用いた、

　    不審な操作の検知

•     NIST（米国標準技術研究所）

　    サイバーセキュリティ準拠

セキュリティ通信・データの安全性

ISMSの取得

弊社はISO27001(ISMS)認証を取得し、

保有する情報の保護に努めております。
IS 717783/ISO 27001
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テレビ コンテスト 受賞

受賞調達受賞

NHK『おはよう日本』
『クローズアップ現代』

フジテレビ
「Live News α 」で特集

４つの
ビジネスコンテストで

受賞の実績
ベストベンチャー 100に

3年連続選出

｢働きがいのある会社｣ランキング
100名未満部門  日本5位受賞

総額約26億円調達

東洋経済
「すごいベンチャー 100」

選出

運営会社実績



運営会社概要

社名 株式会社オンリーストーリー

代表取締役 平野 哲也

設立 2014年2月14日　

資本金 4億1749万円

主な株主

©Onlystory,Inc 42

決裁者マッチング一筋 10年



お問い合わせ先
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初回商談から 1週間以内にご契約頂いた方向けに、

限定特典をご用意しております。

ぜひお気軽にお問い合わせください。

● 想定マッチング数、単価

● どんなマッチングができるのか

● 貴社ターゲット企業数の算出

● 活用事例、実績

● 各機能の詳細

● サービスの料金

貴社のニーズに合わせて詳細をお伝えします。

＼１分で日程調整まで完了！／
カレンダーから直接予約は  こちら

＼「まずは電話で」という方向け／
お電話の日時予約は  こちら

その他お問い合わせ

03-6821-7872
（平日10:00~19:00）

sales@onlystory.co.jp

https://timerex.net/s/ChiraCEO/1337925c
https://timerex.net/s/ChiraCEO/c715b0bc


本書の内容、テキスト、画像等の無断転載・無断使用を固く禁じます。

また、他サイトへの引用を厳禁いたします。
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